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OBIETTIVO DEL CORSO: Darti nozioni di base per aumentare la
tua redditivita, ovvero quello che ti resta in tasca a fine mese.

COME LO FAREMO?

- Scoprirai quello che il tuo commercialista non ti ha mai detto: su come
impostare un budget ad inizio anno per rispettare i parametri fiscali
e reddituali.

- Quello che il tuo commercialista non ti ha mai detto: come si calcola
il tuo punto di pareggio giornaliero e quanto e utile per impostare
le tue strategie di crescita.

- Quello che il tuo commercialista non ti ha mai detto: come si
calcolono i principali indici di produttivita del salone, le percentuali
dei servizi e della rivendita eccellente e come fare per aumentare il
tuo scontrino medio e quindi i tuoi guadagni, la tua redditivita.

Sarai seguito step by step sull'analisi dei tuoi dati fiscali ed economici, in modo
che il corso sia molto pratico, con tanti esercizi utili a comprendere quello

che viene insegnato nel corso base sulla gestione efficiente del tuo salone con
un linguaggio comprensibile e personalizzato sui dati del tuo salone.




ANGELO
BALDINELLI

Dottore Tributarista dei
Parrucchieri

| TRE STEP DELLA MIA CONSULENZA CHE
SPECIALIZZAZIONE E ESERCITO PROFESSIONALMENTE DAL 2004:

SETTORIALITA'E'IL
MIO PUNTO DI GESTIONE FISCALE
> SPECIALIZZATA PER SALONI

FORZA...

OBIETTIVO: OTTIMIZZARE I COSTI
Dal 1999 seguo saloni ELABORAZIONE DELLA CONTABILITA’ E DEI
di bellezza in tutta Italia DICHIARATIVI FISCALI PER LA SOLA
sul controllo di gestione CATEGORIA DEI PARRUCCHIERI,
= auile @ eseie ELABORAZIONE BUDGET E CONTROLLO
FISCALE MENSILE.

GESTIONE FINANZIARIA ED
> ECONOMICA DEI SALONI

economica.

Dal 2004 ho aperto uno

studio commerciale con
OBIETTIVO: AUMENTARE LA

REDDITIVITA’ DEI TITOLARI DI SALONE

il quale ho deciso di
seguire anche
CONTROLLO DI GESTIONE MENSILE,
CONTROLLO DEL FLUSSO DI CASSA ENTRATE
- USCITE MENSILI, ANALISI DEI DATI
ECONOMICI DEL SALONE SU FICHES MEDIA,
PERCENTUALI SERVIZI, MEDIA PRESENZE.

fiscalmente oltre che da
un punto di vista legato
alla crescita economica,
soltanto la categoria dei

parrucchieri in tutta
Italia. > GESTIONE PRODUTTIVITA’ TEAM

SVILUPPARE LE COMPETENZE

GESTIONALI E MANAGERIALI DEL TEAM

CONTATTI
AFFIANCAMENTO DEL TITOLARE ATTRAVERSO

CONSULENZE ONLINE E OFFLINE, CORSI DI
FORMAZIONE ONLINE E OFFLINE, COACHING
et info@alteregoconsulting.it E SVILUPPO DELLE COMPETENZE
www.alteregoconsulting.it
COMUNICATIVE E GESTIONALI PER
Via Tifernate 204 AUMENTARE LA “FICHES MEDIA” E LA
06024 Gubbio - Pg ,
PRODUTTIVITA’ ECONOMICA DEL TEAM.

Q& +39 338.957.24.04




